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Fundusze z UE nakreca popyt na gwarancje

Nowa perspektywa unijna zwiekszyta ruch w gwarancjach. W przysztym roku przedsiebiorcy
siegna po nie jeszcze czesciej

Az 82,5 mld EUR, czyli ponad 350 mild zi, dostanie Polska w nowej perspektywie unijnej. Spora czes¢ tej
kwoty ma by¢ przeznaczona na dofinansowania przedsiewzie¢ infrastrukturalnych oraz prac badawczo-
-rozwojowych. A to oznacza takze wigkszy popyt przedsigbiorcéw na zabezpieczenia kontraktéw, w tym za
pomoca gwarancji — twierdza ubezpieczyciele.

Szeroki przekréj branz

— Branze, ktére skorzystaja na nowych pieniadzach unijnych, to gtéwnie IT, budowlana oraz transportowa
— méwi Andrzej Puta, dyrektor biura gwarancji ubezpieczeniowych w Euler Hermes.

— Najczesciej z przyznanych pieniedzy beda korzystaé jednak firmy z branzy budowlanej, specjalizujace sie
w budowie drég i infrastruktury kolejowej — dodaje Michat Talarski, dyrektor, lider praktyki ryzyk
budowlano-montazowych w Marsh. Liczba projektéw wzrosnie giéwnie w obszarach zwiazanych z
Krajowym Programem Kolejowym, na ktéry przeznaczone jest do 67 mld zt do roku 2023, oraz Programem
Budowy Drég Krajowym, gdzie do rozdysponowania jest do 107 mid zt na lata 2014-23. Na inwestycje
energetyczne zaplanowano |2 mld zi. Warto réwniez pamigta¢ o ponad 20 mld zt przeznaczonych na
innowacje.

— Innowacyjna czes¢ bedzie sktadowa powyzszych programéw i bedzie promowana, ale nie za wszelka
ceng, gdyz gtéwnym zadaniem jest dobrze wyda¢ te pieniadze w kontekscie potrzeb, jakie w Polsce ciagle
mamy — moéwi Andrzej Puta. Najpowazniejsze projekty infrastrukturalne w branzy transportowej beda
dotyczyly rozwoju komunikacji szynowej oraz innych form transportu niskoemisyjnego (np. tramwaje,
trolejbusy) zaréwno poprzez rozwd;j sieci potaczen, jak réwniez zakup taboru. Duze projekty beda sie wiazaé
réwniez z ochrona srodowiska, poprzez rozwdj systeméw zagospodarowania odpadami i ich recyclingu.

— Wykorzystanie funduszy unijnych przy tak duzej skali powoduje wiec zaangazowanie niemal wszystkich
branz — zwraca uwage Bartosz Tokarski, menedzer w biurze ubezpieczen klientéw strategicznych w EIB.

Popyt na zabezpieczenia

Przy tym wiekszo$¢ wspomnianych pieniedzy zostanie wydana przez sfere budzetowa, wiec zgodnie z
obowiazujacym prawem o zaméwieniach publicznych, wymagane jest zabezpieczenie.

— Zgodnie z ustawa jest kilka dopuszczalnych form takiego zabezpieczenia — jednym z najbardziej
popularnych jest gwarancja ubezpieczeniowa lub gwarancja bankowa — méwi Andrzej Kardasiewicz,
dyrektor biura gwarancji w Korporacji Ubezpieczen Kredytéw Eksportowych (KUKE).

— W praktyce niemal kazdy przetarg, w ktérym zaangazowane sa unijne pieniadze, zawiera wymog
zabezpieczenia oferty gwarancja przetargowa, natomiast podpisanej umowy — gwarancja zabezpieczenia
nalezytego wykonania umowy. Jest to uzasadnione racjonalnoscia gospodarowania publicznymi funduszami
— podkresla Bartosz Tokarski. Inne formy zabezpieczenia to gotéwka albo poreczenia bankowe czy tez
poreczenia pieniezne spétdzielczej kasy oszczednosciowo-kapitatowej.

— Na tle powyzszych mozliwosci zabezpieczen gwarancje ubezpieczeniowe maja jednak wiele zalet.
Wykorzystujac je zamiast pieniedzy, poprawiamy ptynnos¢ finansowa, nie angazujac wtasnego kapitatu, ktéry
przeciez jest najdrozszy. Ich przewaga nad zabezpieczeniami bankowymi jest fakt, ze nie obciazaja
bankowych limitéw kredytowych, ktérych wykorzystanie jest czesto niezbedne do zrealizowania zaméwie-
nia. Zatem gwarancje ubezpieczeniowe sa komplementarne do produktéw bankowych, dzieki nim
wykonawca moze fatwiej sfinansowac realizacje zaméwienia — twierdzi Bartosz Tokarski.

Zainteresowanie juz rosnie

Dlatego tez ubezpieczyciele spodziewaja sie wiekszego popytu na gwarancje w najblizszych latach. Zdaniem
Andrzeja Puty, rynek gwarancji w Polsce jest warto ok. 500 min zt rocznie sktadki albo prowizji — zaleznie,
czy patrzymy z perspektywy ubezpieczyciela czy banku. Przy tym projekty za unijna kase moga generowaé
dodatkowe |30 min zt rocznie sktadki, przy zatozeniu, ze $rednio ich okres trwania to 5 lat, a stawka wynosi
| proc. Ubezpieczyciele wzrost zainteresowania gwarancjami juz zauwazaja.

— Szczegdlnie liczymy na nie w przysztym roku, ale obecnie tez wida¢ juz wiekszy ruch w gwarancjach —
moéwi Andrzej Kardasiewicz.
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— Przy tym najwiekszym powodzeniem beda cieszyty sie gwarancje wadialne na etapie samego przetargu, a
pdzniej na etapie realizacji kontraktu: gwarancje nalezytego wykonania kontraktu oraz usuniecia wad i
usterek, poniewaz to one zabezpieczaja kontrakt przed nienalezytym, nieprawidtowym wykonaniem
zobowiazania okreslonego w umowie oraz naktadaja na wykonawce obowiazek usuniecia usterek i wad
powstatych na kontrakcie. Przedstawiajac taka gwarancje, wykonawca zwieksza swoja wiarygodnos¢ w
oczach zamawiajacego — beneficjenta gwarancji i potwierdza tym samym, ze dotozy wszelkich staran, aby
kontrakt zostat wykonany prawidtowo i w okreslonych ramach czasowych — ttumaczy Michat Talarski.

Zdaniem Andrzeja Kardasewicza, w ostatnim czasie wzrosto takze zainteresowanie gwarancjami
zabezpieczajacymi rozliczenie dofinansowania unijnego uzyskanego na realizacje konkretnego projektu.

Malym bedzie trudniej

Przy tym zainteresowanie gwarancjami nie dotyczy jedynie duzych generalnych wykonawcéw, ale réwniez
wielu drobnych podwykonawcéw. Oni tez beda zobowiazani do ztozenia na rzecz generalnego wykonawcy
gwarancji obejmujacej ich zakres robét. | tutaj pojawia sie pewien problem, poniewaz ubezpieczyciele
zapewniaja, Ze sa gotowi udziela¢ gwarancji, ale... nie wszystkim.

— Rynek ubezpieczeniowy jest gotéw na zaoferowanie ich podmiotom o dobrej kondycji finansowej —
moéwi Bartosz Tokarski.

Trzeba pamieta¢, ze gwarancje, ktére zabezpieczaja kontrakty realizowane z funduszy UE, maja bardzo
rygorystyczna tres¢ — sa ptatne bezwarunkowo, na pierwsze zadanie i diugoterminowe.

— A to dodatkowo powoduje, ze moga je pozyskac tylko firmy o dobrej kondycji finansowej. W zwiazku z
tym pozyskanie takich gwarancji moze by¢ niezwykle trudne dla mniejszych przedsiebiorcéw. Generalni
wykonawcy, kté rzy sa zobowiazani do ztozenia na rzecz inwestoréw gwarancji o bardzo rygorystycznych
zapisach, beda od swoich podwykonawcéw wymagali ztozenia zabezpieczenia o réwnie restrykcyjnej tresci
— tlumaczy Andrzej Kardasiewicz.

Jego zdaniem, problemem gwarancji z punktu widzenia ubezpieczycieli sa dtugie okresy ich obowiazywania.
Wynosza one nawet 10-12 lat, a reasekuratorzy nie sa w stanie pokrywac ryzyka na tak dtugi okres.

— Polski rynek pod wzgledem terminéw jest specyficzny. Na Zachodzie takie okresy nie sa stosowane —
tam okresy siedmio- czy o$mioletnie uznawane sa za bardzo dtugie. Ocena ryzyka gwarancji na okres
dziesieciu lat jest bardzo utrudniona i opiera sie na pewnych zatozeniach, ktére w tak odlegtej perspektywie
sa niemozliwe do zweryfikowania.Ryzyko to mozna minimalizowa¢ poprzez pobieranie dodatkowych
zabezpieczen, jednak z uwagi na specyfike rynku i konkurencje panujaca pomiedzy podmiotami oferujacymi
gwarangcje jest to zadanie niezwykle trudne — méwi Andrzej Kardasiewicz. Pocieszeniem dla
przedsigebiorcéw moze by¢ fakt, ze sytuacja w gwarancjach ubezpieczeniowych juz wrécita do stanu sprzed
lat 2012-13, kiedy to ubezpieczyciele mieli sporo duzych wyptat w zwiazku z upadtosciami w branzy
budowlanej, co wptyneto na wzrost stawek i zaostrzenie kryteriéw ich udzielania.

— Obecnie ceny ponownie spadly, a polityka oceny ryzyka wielu firm zostata poluzowana, co wptyneto na
zwigkszenie dostepnosci gwarancji — twierdzi Andrzej Kardasiewicz. © ®

OKIEM EKSPERTA — PARTNERA SEKCJI
Kumulacja ryzyka

ELZBIETA URBANISKA, dyrektor Biura Ubezpieczen Finansowych PZU

W kazdej zawieranej umowie wierzyciel narazony jest na ryzyko poniesienia szkody w wyniku niewykonania
lub nienalezytego wykonania umowy przez zobowiazanego. W niektérych przypadkach obowiazek
zabezpieczenia wynika z przepiséw prawa, w pozostatych z oczekiwan wierzyciela. Obecnie
najpopularniejsza forma zabezpieczenia realizacji kontraktéw sa gwarancje nalezytego wykonania, a w
okresie powykonawczym — gwarancje wiasciwego usunigcia wad lub usterek. Te ostatnie coraz czesciej
wymagane sa juz na etapie podpisywania kontraktu, pomimo ze zabezpieczaja zobowiazania powstate po
zakonczeniu jego realizacji. Na przestrzeni ostatnich lat obserwujemy wydtuzanie wymaganych okreséw
obowigzywania gwarancji, szczegélnie w zakresie usuniecia wad — nawet do 10 lat. Nie jest to zjawisko
pozytywne, bowiem powoduje znaczacy wzrost i kumulacje ryzyka w ocenie zaréwno towarzystw
ubezpieczeniowych, jak i reasekuratoréw w Europie Zachodniej. W zadnym innym kraju nie wystepuja tak
dtugie okresy gwarancyjne, bo po przejeciu inwestycji w uzytkowanie inwestorzy zawieraja umowy na
utrzymanie i zarzadzanie z firmami, ktére sie tym zajmuja. Towarzystwom ubezpieczeniowym trudno
bedzie sprosta¢ oczekiwaniom zamawiajacych i moze to znaczaco ograniczy¢ dostep firm wykonawczych
do gwarancji ubezpieczeniowych.

Zrédto: http://firma.pb.pl/4344003,24604, fundusze-z-ue-nakreca-popyt-na-gwarancje
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