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Ochrona przed niewyptacalnoscia
kontrahenta - rozwigzania
dla przedsiebiorstw z branzy

budowlanej

Z PRZEPROWADZONYCH BADAN | RAPORTOW WYNIKA, ZE W 2017

R. WZROSLA LICZBA UPADLOSCI

FIRM Z BRANZY BUDOWLANEJ.

WEDEUG DANYCH OPUBLIKOWANYCH PRZEZ COFACE W PIERWSZYM

POLROCZU 2017 ROKU UPADEOSC OGLOSILEO O 19%

WIECEJ

PRZEDSIEBIORSTW BUDOWLANYCH NIZ W ANALOGICZNYM OKRESIE

ROKU 2016.

Analitycy podaja, ze gléwna przyczyna
takiego stanu rzeczy sa problemy zwigza-
ne z plynnoscia finansowa, ktére poglebit
zastdj inwestycyjny trwajacy od poczatku
2016 r. Upadaja tez firmy, ktére nie na-
rzekajq na brak zlecen, jednak tu problem
stanowi cena kontraktowa nieadekwatna do
obecnych realiéw kosztowych.

EFEKT DOMINO

Upadlo$ci jednych podmiotéw moga fatwo
uruchomic¢ spirale bankructw ich kontra-
hentéw lub negatywnie wplyna¢ na ich
sytuacje finansowa wynikajaca z istnieja-
cych przeterminowanych wierzytelnosci.
Ale przeciez nie tylko tak skrajna sytuacja
jak upadlos¢ stanowi¢ moze problem dla
otoczenia biznesowego takiego podmio-
tu. Bardzo czesto wystarcza przejsciowe
problemy z plynnoscia spowodowane np.
klopotami podatkowymi, by spowodowac
znaczace zaklécenie w przeptywach pie-
nieznych. Szacuje sie, ze poziom utraconych
przychodéw z tytutu nieoptaconych faktur
w 2016 r. wynosi ok. 2%.

OCHRONA INTERESOW

To wszystko sprawia, ze firmy szukaja
mechanizmow chronigcych przed
niewyplacalnoscig kontrahentéw. Coraz
wiecej przedsigbiorstw z branzy budowlanej
siega po ubezpieczenie naleznoSci.

Ostatnimi czasy to jeden z najbardziej

pozadanych produktow ubezpieczeniowych,

z ktérego korzystaja firmy i instytucje

z niemal wszystkich branz.
Ubezpieczenie to zabezpiecza wierzyciela
przed stratami wynikajacej z probleméw
finansowych podmiotéw, ktérym

zostat udzielony kredyt kupiecki. Jest
skutecznym narzedziem w obszarze
zarzadzania ryzykiem niewyplacalnosci
kontrahentéw. Jego zawarcie powoduje
istotne zmniejszenie ryzyka transakcyjnego
i rynkowego, a takze umozIliwia
ograniczenie wielkoSci "rezerw na straty”,
co poprawia ptynnos¢ firmy.

WARTOSC DODANA

Oprécz funkceji czysto ochronnej
ubezpieczyciele zawarli

w nim szereg ustug specjalistycznych

i konsultingowych. Klient otrzymuje
ocene wyplacalnosci kontrahentéw, ktéra
generuje potencjalny limit kredytowy,
co moze przelozyc¢ sie na wzrost
przychodu, a w przypadku dochodzenia
naleznosci otrzymuje profesjonalna
obstuge prawng oraz specjalistyczne
narzedzia windykacyjne. Same koszty
takiego ubezpieczenia sg zazwyczaj
znacznie nizsze niz koszty zwigzane

ze stosowaniem innych rodzajéw
zabezpieczen czy upustéw cenowych.

DOSWIADCZONY DORADCA
W procesie zawierania uméw i obstugi
ubezpieczen finansowych warto wesprzec¢
sie wiedzg i doSwiadczeniem odpowiedniego
doradcy, w tym przypadku brokera
ubezpieczeniowego. Przedsiebiorcy
otrzymuja ubezpieczenie, ktore jest
dopasowane do ich specyficznych
potrzeb i uwarunkowan. Zyskuja przy
tym atrakcyjne warunki cenowe - nizsze
stawki, co wynika z pozycji brokera jako
hurtownika na rynku ubezpieczen. EIB
S.A. to uznany Broker w tym obszarze,
czlonek stowarzyszenia Astreos Credit
(miedzynarodowego aliansu brokeréw
specjalizujacych sie w ubezpieczeniu
nalezno$ci finansowych) i jego wylaczny
reprezentant na terenie Polski. Dzigki wiedzy
i miedzynarodowemu zaangazowaniu,
zapewniamy Klientom dostep do know-how
i potencjatu organizacyjnego partnerow
EIB na terenie Europy, Ameryki Péinocnej
i Potudniowej, Afryki, Azji i Australii, a takze
mozliwo$¢ tworzenia miedzynarodowych
programéw ubezpieczenia naleznosci.
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