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DZIESIECIOLETNIA
GWARANCJA USUNIECIA
WAD LUB USTEREK

Wyzwanie:

Klient EIB — Spétka z branzy budowlano — montazowej, realizujaca specjalistyczne prace
na obiektach energetycznych, wygrata postepowanie na realizacje duzego zadania
inwestycyjnego. Jednym z warunkéw podpisanego kontraktu byto przedtozenie
zabezpieczenia finansowego na dziesiecioletni okres usuniecia wad i usterek. Ze
wzgledu na fakt, iz standardowe umowy o udzielanie tego typu gwarancji przewiduja
okresy nie diuzsze niz siedem lat, pokrycie dla dodatkowego trzyletniego okresu
gwarantowania stanowito duze wyzwanie.

Dziatania EIB:

W zwiazku z brakiem mozliwosci otrzymania oczekiwanego dokumentu na polskim
rynku ubezpieczeniowym bez akceptacji rynku reasekuracyjnego (tzn. podmiotéw,
ktére udzielaja pokrycia ubezpieczeniowego Ubezpieczycielom), specjalisci EIB
przygotowali materiaty konkursowe majace zainteresowac polski rynek ubezpieczen
oraz ich partneréw zagranicznych. W wyniku prezentacji ryzyka kilku Ubezpieczycieli
wspdlnie ze swoim reasekuratorem wykazato che¢ wszczecia procedury wydania
gwarancji z nietypowym okresem waznosci. Zakres oczekiwanych przez
Ubezpieczycieli informacji, danych, opracowan oraz prognoz istotnie odbiegat od
typowego procesu wydania gwarancji, jednak wspdlna praca z Klientem pozwolita na
spetnienie oczekiwan Ubezpieczycieli.

Efekty:

Ocena zebranych danych dokonana przez rynek reasekuracyjny okazata sie pozytywna,
Klient otrzymat oczekiwana gwarancje na dziesiecioletni okres usuniecia wad lub
usterek. Dzieki otrzymanej gwarancji Zamawiajacy zwrécit Klientowi znaczaca kwote
gotéwki, ktéra wstepnie zabezpieczata Kontrakt. Niniejsze $rodki mogly zosta¢
wykorzystane do biezacej dziatalnosci.
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